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Realitnich
maklér je

v Cesku az
moc. Jaké ma
mit kvality
clovek, kteremu
svérujete velky
majetek?
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Chtéjte maklére s certifikatem

leddme nové maklére,
takovych inzerétii je ze-
jména v realitnich ma-
gazinech aZ dost. Pod-
minky Zadné, makléfem se totiZ
- muZe stat uplné kazdy. S néktery-
mi vam pak hrozi, Ze nejenZe nepro-
date ¢i nekoupite, ale piipadné mi-
Zete zbyte¢né piijit o penize.
»Legislativa naroky na vzdélani
nijak neupravuje. Je na zvazeni kaz-
dé kanceléare, kym nechaji zastupo-
vat svou mnohdy pracné budova-
nou obchodni znacku,“ ¥ikd Tomas
Firtik z realitni kancelafe Immoin-
vest. V té po uchazecich vyZaduji ale-
spon stfedoskolské vzdélani, navic
musi kazdy absolvovat minimélné
dvé zékladni kola vstupniho poho-
voru a po nastupu ho navic ¢eka ¢tr-
nactidenni zkuSebni lhiita. Béhem
ni si kancelar oveéri, jak je budouci
obchodnik s nemovitostmi komuni-
kativni a nakolik se chce ucit préci
v oboru. ,Pokud nema realitni mak-
1éf minimalné ro¢ni praxi, je veden

star$im zkuSenym kolegou, ktery za-
jiStuje hlavné findlni ¢ast kaZdého
jednotlivého obchodu,“ upresnil Fif-
tik. Maklér miiZe rovnéZ pracovat
na vlastni pést, staci kdyz si zridi pri-
sluné Zivnostenské opravnéni za ti-
sicovku. Je pak jen na ném, zda si
kromé toho zaplati jeSté maklérsky
kurz.

Dalsi kurzy jsou nepovinné, velké
realitky je za makiére plati
Podle pfedsedy Ceské komory rea-
litnich kanceléri Bedricha Skalické-
ho velké kanceldre vnimaji kurzy
jako investici do budoucna a za-
méstnanciim je plati jako bonus.
Uplné zakladni $koleni vyjde na
jeden aZ dva tisice korun, rozséhlej-
31 na pét tisic. ,Dobry maklér si pri-
tom muiZe na jednom obchodé pri-
jit na dvacet tisic, a kdyZ mé takové
obchody tii mé&si¢né, investice do
Skoleni se mu bohaté& vrati,“ mini
Skalicky, ktery radi zakaznikim,
aby se zajimali o to, zda jejich mak-

1é¥ ma certifikat, ktery dokazuje ab-
solvovani podobného kurzu.

Kurzy zajiStuje mimo jiné pravé
Ceské4 komora realitnich kancelafi.
Vrémci viuky se budouci obchodni-
ci s nemovitostmi seznami nejen
s vybranymi statémi z ob¢anského
a obchodniho préva ¢i katastralnim
zakonem, ale méli by si osvojiti ur-
¢ovani trzni hodnoty nemovitosti
a zakladni prodejni dovednosti.

Makléfi se navic nemusi spokojit
se zdkladnim kurzem, komora jim
umoziuje prubézné zvySovani kvali-
fikace dal$imi Skolenimi a worksho-
py. A snaZi se také o kultivaci realit-
niho trhu tim, Ze vytvari sazebnik
odmeén ¢€i vzory smluv. ,Nasim ci-
lem je, aby se z realitniho trhu stal
transparentni, profesné a technicky
vyspély segment, kde plati jasna pra-
vidla, zékonitosti, zaruky a misto
v tomto obora budou mit pouze vy-
Skoleni profesionalové,“ vysvétluje
Ale$ Kratochvil z kancelédfe Atrium
Real Estate, co od komory ¢eké.

Kromeé této komory sdruZuje pro-
dejce nemovitosti také Asociace rea-
litnich kancelafi Ceské republiky.
Obor realitni maklér je moZné stu-
dovat také na vysoké Skole ve trile-
tém bakalarském programu. Stu-
denti maji napiiklad pozemkové
a obc¢anské pravo, predmét oceno-
véani majetku, realitni ¢innosti i ma-
tematiku. Na Vysoké $kole realitni
Institutu Franka Dysona v Brné stoji
semestr fadného i kombinovaného
studia 25 000 korun.

Co by maklér délat nemél

Ani certifikaty nemusi zarucit, Ze se
zakaznikovi dostane skute¢né profe-
siondlni sluzby. ,V obchodé s reali-
tami jde hodné o penize, ale pokud
nékde dévaji klientovi hned smlou-
vu se sepsanou odmeénou, je to Spat-
né. Obchodovani's realitami je sluz-
ba, 4 proto je potreba zdkaznika nej-
diive vyslechnout,“ li¢i jednu
z chyb Bedfich Skalicky, prezident
Ceské komory realitnich kancel4fi.

Na druhou stranu podeziela je
i prili$ nizké provize. ,Pokud zdkaz-
nik poZaduje seri6zni servis vcetné
préavnich sluZeb, musi pocitat s tim,
Ze to zdarma nejde. Sluzby bez pro-
vize Ci za nizkou provizi mnohdy vy-
jdou zdkaznika mnohokrat draz,
nez kdyby se seri6zné s realitnim
makléfem na vysi provize dohodl,“
varuje Toma4s$ Firtik z Immoinvestu.
Podle néj se stava, Ze zékaznik vyraz-
né prodéla na obchodni transakci je-
nom proto, Ze uprednostnil niZsi
provizi nad zkuSenostmi realitniho
maklére a seri6znosti kancelare.

A jakd je spravnéd mira provize?
,Cim vy$$i je cena nemovitosti, tim
nizsi je procentudlni provize,“ vy-
svétluje prezident komory Skalicky.
Komora doporucuje, aby se provize
pohybovaly mezi tiemi a sedmi pro-
centy, s tim, Ze u obchodt do piil
milionu se taxa stanovuje pevné na
35 tisic korun.
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Jak poznat dobrého
maklére

1. Je ¢lenem profesniho sdruzeni
maklérl a ma certifikat dokladajic,
ze absolvoval prislusny kurz,
pripadné si vzdélani dale rozSifuje
dalsimi Skolenimi.

2. Prichazi vCas, omluvi se, kdyz mi
domluvenou schiizku néco zhati.
Zajimejte se i o to, zda je realitka
pojisténa, jakou ma pravni formu,
jak dlouho je na trhu a jak vypadaj
jeji weboveé stranky.

3. Dobry maklér neslibuje, ze vasi
nemovitost proda velice rychle
nebo za prehnanou cenu. Zna
dobre lokalitu, vi o pripadnych
zménach tzemniho planu.

4. Neodhaduje cenu nemovitosti,
aniz ji vidél. Nemél by po vas
vyzadovat, abyste svou nemovitos
nabizeli vyhradné pres néj, ale
zaroven by mél vysvétlit, jake jsou
vyhody exkluzivniho zastupovani.

5. Sam zajisti napriklad dokument)
z katastralniho Gradu, nabidne
zprostredkovani hypotecniho
poradenstvi ¢i pravni servis. -

6. Provizi by mél platit ten, kdo si
sluzby realitniho maklére najima,
maklér by po vds v§ak rozhodné
nemél chtft penize predem.

7. Kromé podrobnych smluv
tykajicich se vlastniho obchodu
rovnéz vypracuje marketingovy
plan prodeje ¢i koupé.

8. Vyhodou je, pokud se vybrany
maklér i realitni kancelar
specializuje na lokalitu, v niz chcet:
nakupovat, prodavat ¢i pronajimat

9. Prodejce by nemél spéchat ani
na vase rozhodnuti.
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